Litoclean explora su entrada en el
Golfo Pérsico y prevé ventas récord

INGENIERIA/ La firma de descontaminacion de suelos estima crecer en 2018 un 31%, hasta los 11
millones. La empresa presidida por Alberto Tasias acelera en Latinoameéricay crecera en Kuwait y Qatar.

Artur Zanén. Barcelona

El negocio en Espafia no pue-
de crecer mas, de forma quela
Unica opcion de ganar tama-
fio es expandirse en el exte-
rior. Litoclean, una ingenieria
especializada en consultoria'y
descontaminacion de suelos,
comenzo su internacionaliza-
cion en México en 1992, seis
afios después de fundarse en
Barcelona. Aquella aventura
fracaso inicialmente, pero
hoyla compaiiia tiene presen-
cia activa, con filiales propias,
en el pais norteamericano,
Pert, Bolivia y Ecuador. Aho-
ra cree que ha llegado el mo-
mento de dar otro salto en
Chile y de entrar en el Golfo
Pérsico.

Laempresa facturo el pasa-
do ejercicio 8,8 millones de
euros y prevé alcanzar los 11,5
millones en 2018. Esta cifrade
negocio, si se cumple, supera-
ria el récord de ventas alcan-
zado en 2011, que fue de 10,5
millones. “Es un presupuesto
ambicioso, pero vamos bien”,
resume su consejera delega-
da, Begoia Mundo.

La directiva es una de los
cuatro propietarios de lacom-
paiiia, con participaciones di-
ferentes, pero todas en torno
al 25%. Ella y el presidente,
Alberto Tasias, son los tinicos
accionistas que trabajan en la
ingenieria, mientras que los
otros dos, Ramon Bassas y
Jaume Ferrus, son socios ca-
pitalistas.

La empresa, que suma 160
trabajadores, tiene oficinas,

By

Una de las actuaciones de Litoclean en la selva sudamericana.

ademas, en Madrid y A Coru-
fia, y un almacén en Rubi (Va-
llés Occidental). Su sede esta
enlaciudad de Barcelona.

Génesis
La ingenieria es la suma de la
propia Litoclean —consultoria
y ejecucion de proyectos; 70%
del negocio- y de la consulto-
ra en seguridad industrial en
las industrias quimica y pe-
trolifera Tema, nombre con el
que se creo el grupo en 1986,
con el 30% de la facturacion.
El 60% de los ingresos glo-
bales de 2017 procedieron del
exterior. Entre los clientes

La compaiiia
comenzo su
aventura
internacional en
1992 en México

En Catalunya,
Litoclean participa
en un proyecto para
el Govern en Sant
Llorenc d’Hortons

con los que trabaja Litoclean,
figuran CLH, Repsol, Pemex,
Petropert y Basf, entre otros.

En el caso del Golfo Pérsi-
co, la compania habia sido
subcontratada por empresas
espafolas para realizar pro-
yectos de descontaminacion
de pozos de petrdleo. Su in-
tencion ahora pasa por, una
vez que sus clientes han eje-
cutado esos proyectos, inten-
tar contratar directamente
conlaempresalocal el mante-
nimiento.

Por ello, Litoclean esta ex-
plorando las opciones de de-
sembarcar en Kuwaity Qatar.

Mundo recuerda que cuando
se aterriza en un pais nuevo,
transcurren al menos tres
afios antes de que se pueda
ganar dinero.

La estrategia en Latinoa-
mérica pasa mas por concen-
trarse en los paises mas renta-
bles que en establecerse en
nuevos mercados. “En Ecua-
dory Boliviano hay tanta acti-
vidad, y hay mas movimiento
en México y Perr”, explica la
consejera delegada.

Contrato emblematico

“En Chile —contintia la direc-
tiva— acabamos de obtener un
contrato de 260.000 ddlares,
que es emblemético para no-
sotros porque nos puede abrir
las puertas del pais para optar
a nuevo contratos y por la
complejidad del proyecto”. Se
trata de un encargo para ana-
lizar cémo se pueden descon-
taminar 42 balsas a las que se
han arrojado lodos proceden-
tes de la extraccion de petré-
leo en la region de Magalla-
nes.

No todas las actuaciones se
sitian en el exterior. En Cata-
lunya, Litoclean ha asumido la
direccion facultativa de un
proyecto, para la Ageéncia Ca-
talana de Residus (ACR), de
descontaminacion de metal en
Sant Lloren¢ d’Hortons (Alt
Penedes).

“Intentaremos tratar estos
metales, como el antimonio,
paraevitar trasladar el suelode
un sitio a otro, que es lo que se
haciahasta ahora”, comenta.
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Penurias y
recompensas de
estar en la selva

Uno de los problemas que,
seguin Mundo, tiene
Litoclean en el exterior es
encontrar personal que
quiera ir a trabajar a otros
paises. No es el caso de
Manel Fernandez, hoy
gerente del negocio en
México y anteriormente
responsable en Argentina
(pais del que laempresa
ya salié) durante diez afios
y en Ecuador por tres mas.
En México, su cliente
principal ha sido Pemex.
La firma se ha adjudicado
un contrato de estudio de
impacto ambiental y de
gestioén social (para
impulsar el desarrollo de
las comunidades vecinas a
las instalaciones) por un
millén de euros; se trata de
nueve campos, el mas
importante de los cuales
abarca 500 pozos en un
terreno de 156 kildmetros
cuadrados. Lafilial de
Pert, que representa el
30% del negocio del
grupo, esta dirigida por
Albert Tasias, hijo del
presidente de la companiia.
Una de las peculiaridades
es laactividad en
seguridad industrial
aplicada arios, queenla
selva son las “autopistas
para transportar los
hidrocarburos’; indica.
“Trabajas en la selva, en un
entorno en el que para
llegar puedes pasar tres
dias navegando o yendo a
pie; a veces necesitas ir
con una persona de
seguridad, un enfermeroy
personal local que te abra
camino; son paisajes
espectaculares por los que
algunos pagarian por irse
de vacaciones’, concluye.

Agile elige a un exdirectivo de
Cirsa como nuevo consejero

E. Galian. Barcelona

Agile Content, compaiiia es-
pecializada en software de
gestion para contenidos au-
diovisuales, ha elegido por co-
optacién a Abel Gibert Espi-
nagosa como consejero inde-
pendiente. El nombramiento,
propuesto el pasado 23 de
abril, sera ratificado en la pro-
xima junta general de accio-
nistas de laempresa. Gibert es
ingeniero industrial por la
Universitat Politecnica de Ca-
talunya (UPC)y PDGy PADE
por el IESE. Durante su carre-
rahasido consultor en Arthur
Andersen, O. Dati y Software

AG. Entre finales de los
ochenta y principios de los
noventa fue director general
en tres filiales del grupo In-
dra. Después, Gibert paso a la
compaifiia de maquinas re-
creativas Cirsa, donde liderd
la actividad de la empresa en
Brasil e Italia. Posteriormente
se unio a Seeliger y Conde co-
mo socio. Gibert sustituira en

Abel Gibert
sustituira a Oscar
Garcia en el maximo
organo de decision
de la empresa

el consejo a Oscar Garcia Chi-
116n, que se incorpord a Agile
en 2016.

Este nombramiento coinci-
de con la presentacion de re-
sultados de la compaiiia. Agile
registr6 una cifra de negocio
de 7,87 millones de euros en
2017, con una caida del 27%
con respecto a 2016. Aun asi,
la firma liderada por Hernan
Scapusio salié de pérdidas y
obtuvo un beneficio de 49.651
euros. Agile Content, que co-
tiza en el Mercado Alternati-
vo Bursatil (MAB), tiene una
capitalizacion de 18,91 millo-
nesde euros.

Nostrum eleva un 11% las
ventas pero duplica pérdidas

Expansién. Barcelona

Home Meal Replacement, la
empresa propietaria de la ca-
dena de comida para llevar
Nostrum, ha cerrado el ejerci-
cio de 2017 con unas pérdidas
de 3,46 millones de euros, ci-
fra que supone mas que dupli-
car los nimeros rojos de 1,5
millones de 2016. Las ventas
de la compaiia que preside
Quirze Salomo han aumenta-
do un 5,4%, hasta 15,28 millo-
nes. Sin embargo, si se suman
también los ingresos de los
franquiciados y masterfran-
quiciados, la facturacién
avanza un 11%, hasta 27,8 mi-

Quirze Salomé.

francésy el 95% de Espaia.

cuarto trimestre, con u

(-1,1 millones de euros).
Para equilibrar su balance

cuales coloco 6,6 millones.

llones, segun los datos comu-
nicados al MAB. Un 5% de las
ventas proceden del mercado

Nostrum afirma que logro
mejorar un 16% el ebitda re-
currente, especialmente en el

n

avance del 40%. Aun asi, el
ebitda sigue siendo negativo

y

transformar la deuda de corto
a largo plazo, Nostrum lanzd
a finales del pasado afio una
emision de bonos converti-
bles por 15 millones, de los



